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Analizar todos aquellos temas que se le
demandan actualmente a un profesional de
Ciencias Económicas y/o un administrativo
contable que debe operar el Sistema Tango
Gestión.

Analizar todos aquellos temas que se le
demandan actualmente a un profesional de
Ciencias Económicas y/o un administrativo
contable que debe operar el Sistema Tango
Gestión.

OBJETIVOSOBJETIVOS



VIRTUAL

DURACIÓN

CURSADO

MODALIDADMODALIDAD

Encuentros sincrónicos por Zoom

9 semanas

Calendario a confirmar en 2027



CERTIFICACIÓNCERTIFICACIÓN

Nuestras capacitaciones otorgan certificado de aprobación
al finalizar el cursado, una vez cumplidos los requisitos

académicos de cada propuesta.

Certificación universitaria con el aval de la UNC, a través de
la Facultad de Ciencias Económicas.



EQUIPO DOCENTEEQUIPO DOCENTE

Posgrado en Gestión Financiera y en Administración de
Agronegocios.
Sénior en Dirección Financiera de PYMES. 
Ingeniero Electrónico UTN Córdoba.
Experto PYME certificado por la Secretaria de Emprendedores y
Pymes del Ministerio de Producción y Trabajo de la Nación. 
Docente: FCE- UNC, UTN y UCC.

GUILLERMO LERDA



MÓDULOSMÓDULOS
INTRODUCCIÓN Y PRESENTACIONES DEL MANEJO DEL
SISTEMA

Introducción a pantalla de trabajo de TANGO. Integración entre
módulos, asignación de usuarios.
Definición de la estructura del sistema contable. Características
generales de Astor. Contabilidad. ABM ASTOR.
Definición de cuentas, conceptos de jerarquías, tipos de asientos
contables. Integración con Tango Gestión.
Práctica: Carga plan de cuentas, apertura ejercicio contable, carga
asientos. 

MÓDULO 1

TESORERÍA
Definición de la estructura, conceptos generales, cuentas y enlaces
contables. Estructura de un programa.
Formularios y comprobantes de uso habitual, bancos, tarjetas,
agrupaciones.
Práctica: armado de cuentas de Tesorería de la empresa.
Movimientos de tesorería, reversión.
Modificación, exportación contable, Consultas Live e Informes
Generales.

MÓDULO 2



MÓDULOSMÓDULOS
VENTAS

Definición de la estructuras de venta, parámetros generales,
formularios y comprobantes. Definición de asientos.
Definición de la estructura de comercialización: zonas, depósitos,
vendedores, etc. 
Definición de clientes y listas de precios: carga, modificación y
consulta de precios. .
Práctica: carga de clientes de la empresa. Circuito de Pedidos
Facturación, Remitos, Nota de débito y crédito, etc.

MÓDULO 3

COMPRAS
Definición en la estructura de compras: parámetros generales,
formularios y comprobantes de uso habitual, definición de asientos
contables.
Definición de la estructura de comercialización: compradores,
sectores de compra, conceptos de compra, condiciones de compra y
alicuota impositiva. 
Definición de proveedores y listas de precios: carga, modificación y
consulta de datos de proveedores y precios de compra.
Práctica: carga de proveedores de la empresa, circuitos de pago,
circuito de órdenes de compra, carga de facturas, entre otros.

MÓDULO 4



MÓDULOSMÓDULOS
STOCK

Definición de la estructura de Stock: codificación de productos,
formularios y comprobantes internos de movimientos, depósitos y
costos. 
Artículos: carga, modificación y consulta de datos de proveedores y
precios de compra. 
Práctica: carga de catálogos de productos. Movimientos de stock.
Armado, Series y Partidas, Consultas Uve e informes generales.

MÓDULO 5



CONTACTOCONTACTO
+5493513117747

cursos@eco.uncor.edu

Capacitaciones que transforman.Capacitaciones que transforman.

https://www.linkedin.com/company/extension-fce-unc/
https://www.instagram.com/extensionfceunc/
https://www.facebook.com/ExtensionEconomicasUNC
https://www.youtube.com/@SecretariadeExtensionFCEUNC
https://wa.link/pl2k7s
mailto:cursos@eco.uncor.edu
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